) NOVARTIS

Analyste commercial, Oncologie

Job ID
REQ-10035642

401 16, 2025

Canada

gd

Lieu de travail : Montré al #LI-Hybrid

Novartis n” est pas en mesure d” offrir une aide pour le dé¢ mé nagement pour ce poste; veuillez postuler
uniquement si ce lieu est accessible pour vous.

A propos du poste :

Grld ce aux mé dicaments ré volutionnaires qu”elle propose a des millions de personnes, Novartis se
situe a la croisé e de la science mé dicale de pointe et des technologies numé riques innovantes. En
tant que socié té internationale, Novartis dispose de nombreuses ressources et offre des possibilité s
de croissance et de perfectionnement, y compris des carrié res interfonctionnelles a 17é chelle locale et
mondiale, une panoplie d” occasions d~ apprentissage comprenant des milliers de programmes et un
marché interne dé dié aux rotations et a la mise en ceuvre de projets. Notre transformation actuelle,
qui s”accompagne du dé veloppement d”un large é ventail de produits, permettra non seulement de

dé velopper nos activité s, mais aussi de continuer a offrir rapidement des mé dicaments innovants aux
patients.

En tant qu” analyste commercial, vous jouerez un r(J le crucial dans |”exé cution d”analyses du



rendement des ventes et du marché , 1”é valuation et |”interpré tation des tendances de donné es, la
proposition d”analyses de rentabilisation et la justification financié re pour appuyer le processus de
pré vision et de dé veloppement des affaires. Vous travaillerez en é troite collaboration avec la ou le
gestionnaire, Renseignements sur les marché s, et les é quipes interfonctionnelles afin de prendre des
dé cisions é clairé es par les donné es. Le candidat idé al doit avoir une solide expé rience de travail
avec de grandes quantité s de donné es, € tre capable de manipuler facilement des donné es
provenant de sources multiples pour produire des analyses significatives, € tre curieux et possé der de
solides compé tences analytiques pour ré soudre des problé mes commerciaux.

Le poste reporte directement sous |1”€é quipe du Responsable, Activité s Commerciales et travaille en
é troite collaboration avec I'é quipe interfonctionnelle EEA.

Il s'agit d'un poste permanent.

About the Role
Principales responsabilité s:

* Exé cuter de maniée re proactive des analyses de marché et de produits provenant de diverses
sources, notamment des rapports sur le marché , des enqué tes aupré s de clients et des
bases de donné es internes, afin d”é valuer le marché , la concurrence et la marque aux
€ chelles nationale, provinciale et ré gionale.

¢ Utiliser des outils de visualisation et autres technologies pour simplifier des bases de
donné es complexes, produire des rapports, analyses et pré sentations qui dé montrent
clairement les tendances du marché , les domaines dans lesquels les marques affichent un
rendement infé rieur ou supé rieur, qui soutiennent la prise de dé cisions des é quipes
interfonctionnelles et apporter de la valeur a son ou ses é quipes thé rapeutiques.

* Assurer la qualité et |”exactitude des donné es, de la collecte des donné es et des analyses.

* Connaissance des mé thodes d'analyse statistique et pré visionnelle (analyse de ré gression,
analyse des sé ries chronologiques, pré vision des tendances) afin de contribuer a I'é laboration
de pré visions commerciales fiables et pré cises.

* Assister la ou le gestionnaire des connaissances du marché , dans la ré alisation d”é tudes et
d”analyses de marché exhaustives visant a identifier les tendances de I”industrie, les
pré fé rences des clients et les activité s des concurrents, et participer & 17¢é laboration de
mode les de pré vision de la demande future en fonction des ré sultats de |~ analyse.

* E laborer et tenir & jour une base de donné es de renseignements sur le marché , y compris
des profils de concurrents, des donné es sur la segmentation de la clienté le et des donné es
de ré fé rence de |”industrie.

* Collaborer avec des é quipes interfonctionnelles, y compris, par exemple, les € quipes du
marketing, des ventes, de data et des affaires mé dicales, afin de partager la compré hension
et les subtilité s des donné es mé me.

¢ Collaborer avec d~” autres analystes et gestionnaires des renseignements sur les marché s afin
d~assurer |”é change de pratiques exemplaires, la cohé rence et la normalisation des analyses.

Compé tences essentielles:



* Baccalauré at ou mall trise en mathé matiques, en sciences, en statistique, en pharmacologie,
en marketing, en administration des affaires, en science des donné es, en é tudes de marché
ou dans un domaine connexe. Mall trise, de pré fé rence.

* 3+ anné es d”expé rience pertinente au sein de |”industrie pharmaceutique canadienne, et
connaissance pratique des services d”IQVIA (TSA, CDH, GPM, Xponent, NBRx, Rx
Dynamics, PharmaStat, etc.).

* Forte curiosité pour les donné es et capacité a manipuler et a analyser de grands ensembles
de donné es multidimensionnels, & produire des renseignements pertinents, a dé gager des
tendances et a é tablir des liens entre les donné es afin de traduire des donné es complexes en
ré cits menanta des idé es et des recommandations exploitables.

¢ Excellente mall trise de Windows/Microsoft Office, (en particulier d” Excel et de PowerPoint) est
requise; connaissance de base du langage de programmation SQL, des bases de donné es
relationnelles pour les requé tes, manipulations et visualisations des donné es ainsi que de
cré ation de rapports (tels que Power BI) est un atout.

¢ Solides compé tences organisationnelles et en gestion de projets, capacité a gé rer plusieurs
priorité s eta respecter les dé lais sans compromettre la qualité ou les dé lais. Vif souci des
dé tails.

Compé tences souhaité es:

e Agilité straté gique et dé veloppement personnel : le candidat retenu a une connaissance et
une perspective larges ; est orienté vers l'avenir ; peut clairement articuler une vision et des
possibilité s ; et a un fort dé sir d'approfondir ou d'é largir ses compé tences grl] ce aux retours et
au dé veloppement.

¢ Bilingue (Anglais & Franl ais).

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we ” Il help you thrive personally
and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards


https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://talentnetwork.novartis.com/network
https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards
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