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O Field Solution Maganer - Salvador (BA) serd responsa vel pelo gerenciamento de contas-chave em
ni vel local, contas/relacionamentos especi ficos e a relal] [ o aos pacientes para identificar as
melhores solul] [J es para 0 neg6 cio.

About the Role

Modelo de Trabalho: Presencial

Localidade: Salvador (BA)

A Novartis n[J o pode oferecer suporte de realocall [J o para esta funl] [J o: inscreva-se



apenas se a localidade desta vaga estiver acessi vel para vocé .

Principais responsabilidades:

* Responsa vel por impulsionar as vendas, a promol [0 0 e o desenvolvimento nas contas
designadas para atingir as metas comerciais, promover a estraté gia de desenvolvimento do
cliente, planos de all [0 o dos KAMs dedicados para as contas designadas, alinhar-se aos
objetivos da conta e executd -los;

* Liderar a preparall [J o de estraté gias e planos t& ticos individuais e fornecer informal] 0 es
estraté gicas em termos de ana lise, potencial futuro e principais programas necessa rios para
as contas, alé m de analisar a situald [J o do mercado, incluindo atividades de inteligé ncia
competitiva sobre as principais contas e 0s principais concorrentes;

* Responsa vel por conduzir o plano de operall [] es de vendas e por atingir as metas de
desempenho mais amplas e de vendas acordadas para sua pré pria parte da organizald [J o;

* Trabalhar em parceria com o time equipe de vendas de forma eficaz, por meio de
treinamento e orientald [J 0 ou gerenciamento de programas comerciais importantes.

Pré requisitos essenciais para a vaga:

* Experié ncia com liderand a de mé tricas e resolul] [ o de problemas;

* Vié nciana & rea de Acesso Mercado Privado e Pa blico;

* Experié ncia na a rea de vendas em Indu stria Farmacé utica;

* Vivé ncia com gestl o de clientes;

Conhecimento avanl] ado em pesquisa experimental e avaliall [ o de evidé ncias;
Imprescindi vel residir na regil] o sede da posil] [I o (Salvador - BA).

Por que a Novartis? Nosso objetivo € reimaginar a medicina para melhorar e prolongar
a vida das pessoas e nossa visll 0 € nos tornar a empresa de medicamentos mais
valorizada e confia vel do mundo. Como podemos conseguir isso? Com nossas
pessoas. S[ 0 nossos colaboradores que nos impulsionam a alcanl] ar nossas

ambill [J es. Fall a parte desta missl] o e junte-se a n6 s! Saiba mais

aqui: https://www.novartis.com/br-pt/talentos/nossa-cultura-valores

Vocé recebera : Sala rio competitivo, bl nus anual, seguro de vida, planos de
aposentadoria, atividades de bem-estar, acordos de trabalho flexi veis, day off de
aniversa rio, licenl a parental, val@limentald [ o/refeil] [plano de sau de, plataforma de
reconhecimento de funciona rios, Gympass, grupos de afinidade para funciona rios e
ferramentas de desenvolvimento. Se quiser conhecer mais de nossos benefi cios, vocé
pode acessar o Novatrtis Life



Handbook: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

Compromisso com a Diversidade e Inclusl] o: A Novartis estd empenhada em
construir um ambiente de trabalho inclusivo e com equipes diversificadas que
representem os pacientes e as comunidades que atendemos.

Junte-se a Rede Novartis: se essa posill [ o n[J o for adequada a sua experié ncia ou
objetivos de carreira, mas vocé deseja ficar conectado para saber mais sobre a
Novartis e nossas oportunidades, acompanhe nossa pa gina de

carreiras https://www.novartis.com.br/carreiras/buscar-vagas e nossas redes sociais.

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we ” Il help you thrive personally
and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards
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Company / Legal Entity
BRO3 (FCRS = BR003) NOVARTIS BIOCIENCIAS S.A

Functional Area
Sales

Job Type
Full time

Employment Type
Regular (Gerente de Vendas)

Shift Work
No
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