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18,4 milh[J es! Esse € o0 nu mero de brasileiros que sofrem com ni vel de colesterol n(J o controlado
segundo a Sociedade Brasileira de Cardiologia. Como Gerente de Novos Modelos de Negé cio
baseado na regil]l o Sul do pai s, vocé terd um papel importante em identificar, desenvolver e
implementar novos modelos de negd cio para o Sybrava. Vocé sera responsa vel por identificar e
implementar os melhores modelos para a jornada do paciente, navegar os HCPs dentro dos

modelos de negd cio desenvolvidos para a marca, assim como analisar tendé ncias de mercado e
propor novos modelos que agreguem valor para as necessidades dos clientes. Como parte do time
de CRM (Cardiovascular, Renal & Metabolismo) da Novartis, esse cargo é cri tico para o sucesso
desse projeto.

About the Role

Principais responsabilidades da funl] [J o:



Desenvolver novos modelos de negd cio a partir da identificall 0 o de gaps na jornada dos
pacientes, mé dicos e/ou mercado de sau de.

Liderar e/ou suportar a implemental] [ o dos modelos de neg6 cio aprovados para Sybrava,
garantindo uma execul] 1 o de excelé ncia e uma ¢ tima experié ncia para nossos clientes.
Ser o ponto focal de contato para os mé dicos para esclarecer os modelos de negé cio de
Sybrava e navegar o mé dico dentro desse contexto.

Compreender claramente as poli ticas comerciais da Novartis para Sybrava e seus parceiros
comerciais, a fim de esclarecer quaisquer du vidas para os mé dicos interessados.
Trabalhar em estreita colaborall [ o0 com o time cross-funcional para refiniar e executar os
novos modelos de negd cio.

Acompanhar e analisar tendé ncias de mercado, comportamento dos clientes, e identificar
novas oportunidades de negd cio.

Requisitos essenciais para essa vaga:

Experié ncia mi nima @anos no mercado de sau de.

Experié ncieem & rea comercial / for( a de vendalsacesso.

Excelente comunicall [0 o e habilidades de negé cio.

Pensamento estraté gico emindset criativo.

Conhecimento do ecossistema de sau de brasileito com foco no mercado privado.
Base Sul do Pai s e disponibilidade para viagens.

Vocé se destacara se tiver:

* Experié ncia com imunobiol6 gicos e na cardiologia.

Por que a Novartis? Nosso objetivo € reimaginar a medicina para melhorar e prolongar a vida das
pessoas e nossa vis[] 0 € nos tornar a empresa de medicamentos mais valorizada e confia vel do
mundo. Como podemos conseguir isso? Com nossas pessoas. S 0 nossos colaboradores que nos
impulsionam a alcanl ar nossas ambill [ es. Fall a parte desta miss[] o e junte-se a nd s! Saiba mais

aqui: https://www.novartis.com/br-pt/talentos/nossa-cultura-valores

Vocé receberd : Sala rio competitivo, bd nus anual, seguro de vida, planos de aposentadoria,
atividades de bem-estar, acordos de trabalho flexi veis, day off de aniversa rio, licen] a parental, vale
alimentald O o/refeil] O o, plano de sau de, plataforma de reconhecimento de funciona rios, Gympass,
grupos de afinidade para funciona rios e ferramentas de desenvolvimento. Se quiser conhecer mais
de nossos benefi cios, vocé pode acessar o Novartis Life Handbook:

https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards


https://www.novartis.com/br-pt/talentos/nossa-cultura-valores
https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

Compromisso com a Diversidade e Inclus[] o: A Novartis esta empenhada em construir um ambiente
de trabalho inclusivo e com equipes diversificadas que representem os pacientes e as comunidades
gque atendemos.

Junte-se a Rede Novartis: se essa posill [ o nJ o for adequada a sua experié ncia ou objetivos de
carreira, mas vocé deseja ficar conectado para saber mais sobre a Novartis e nossas oportunidades,
acompanhe nossa pa gina de carreirashttps://www.novartis.com/careers e nossas redes sociais.

A Novartis nJ o pode oferecer suporte de realocall [J o para esta funld 0 o0: inscreva-se apenas se a
localidade desta vaga estiver acessi vel para vocé .

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter

future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:

https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we ” Il help you thrive personally
and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards
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Company / Legal Entity
BRO3 (FCRS = BR003) NOVARTIS BIOCIENCIAS S.A

Functional Area
Sales

Job Type
Full time

Employment Type
Regular (Vendas)
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No

Apply to Job


https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/pt-BR/Novartis_Careers/job/Santo-Amaro/Gerente-de-Novos-Modelos-de-Negcios--KAM-_REQ-10048237

Page 5 of 5

Job ID
REQ-10048237

Gerente de Novos Modelos de Neg6 cios (KAM)

Apply to Job

Source URL:
https://www.novartis.com.cn/careers/career-search/job/details/req-10048237-gerente-de-novos-
modelos-de-negocios-kam-pt-br

List of links present in page

. https://'www.novartis.com/br-pt/talentos/nossa-cultura-valores

. https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

. https://'www.novartis.com/careers

. https://lwww.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

. https://talentnetwork.novartis.com/network

. https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

. https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/pt-BR/NovartisCareers/job/Santo-Amaro/Gerente-
de-Novos-Modelos-de-Negcios--KAM-REQ-10048237

8. https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/pt-BR/NovartisCareers/job/Santo-Amaro/Gerente-

de-Novos-Modelos-de-Negcios--KAM-REQ-10048237

~NOoO o~ WNPR


https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/pt-BR/Novartis_Careers/job/Santo-Amaro/Gerente-de-Novos-Modelos-de-Negcios--KAM-_REQ-10048237
http://www.tcpdf.org

